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COMPETITIVITA’  DEL  PORTAFOGLIO  AFFARI

Formula:   100-(((LIST-ORD) / LIST ) * 100 )

Dove LIST = q.tà ordinate per il prezzo di listino      ORD= q.tà ordinate per il prezzo vendita

Se partiamo dal presupposto che tutti i componenti della nostra forza vendite,sia preparata e debitamente motivata, ecco che la non corrispondenza del ricavato netto rispetto alle rispettive quotazioni di listino, non può che essere addebitata ad una NON competitività dei nostri prodotti-servizi, cioè il nostro Portafoglio Affari.

L’indice di competitività è il complementare a 100 della percentuale di sconto medio concessa alla clientela rispetto al listino.

L’analisi diventa interessante quando viene effettuata a livello di singolo articolo o categoria di articoli.


R.Cristallo

