Allegato alla newsletter # 12 del 12 Set 2005 – Cruscotto settimanale per la tua raccolta
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Durata media dei Crediti verso Clienti  

Si calcola rapportando il saldo clienti alle vendite e moltiplicando il risultato per 360

(  Clienti / V  )  *  360

           oppure                  ( 360  /    (  V  /  Clienti  ))

Tutti sappiamo che il saldo clienti è “sporco” dell’ammontare dell’iva. Qualcuno vorrebbe pulirlo (scorporandone l’aliquota media dell’iva) prima di utilizzarne il saldo nella formula.

L’importante è che o con iva o senza iva, tale indice espresso in giorni, sia costantemente monitorato, in quanto spesso capita che perdendolo di vista, diventi la causa principale dell’incremento del cashflow.

La dilazione di incasso nei confronti del cliente è la prima leva che le PMI toccano quando si trovano senza ordini in casa. E per fare in modo di incrementare le vendite propongono alla clientela condizioni più vantaggiose in termini di pagamento. Le conseguenze non sempre immediatamente riscontrabili, portano spesso a confondere l’incremento del Fatturato come incremento di Reddito. La qual cosa è tutta da dimostrare.


R.Cristallo

